"Sandrigarden negli ultimi anni ha
ampliato la propria gamma di
prodotti ed ha potenziato la propria
struttura produttiva. Di conseguenza
anche le esigenze gestionali legate

alla maggior complessita dei processi

hanno assunto un'importanza
fondamentale. Alla luce di questo
abbiamo scelto SAP come soluzione
informatica per garantire un
maggiore controllo su tutti i processi
aziendali e per avere uno strumento
tecnologicamente avanzato e in
continua evoluzione.

Con SAP Fast Start possiamo
coniugare le nostre esigenze
organizzative con I’opportunita di
affrontare un progetto con costi e
tempi certi, beneficiando di una
soluzione tagliata su misura per la
nostra azienda.

SIDI é il partner che abbiamo scelto
per accompagnarci in questo
percorso di cambiamento, in virtu
della sua esperienza nel nostro
settore."

Pietro Cattaneo — Production
Manager di Sandrigarden
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L’azienda

Nome: Sandrigarden
Nascita: 1960

Sito Internet: www.sandrigarden.com

Attivita: opera nel settore della
fabbricazione di macchine agricole, offre
una vasta gamma di barbecues, tosaerba
e macchine da giardino in genere

Fatturato: 38 milioni di €
Numero dipendenti: 180
Partner Implementazione: SIDI SpA

Soluzioni implementate:
SIDI Manufacturing forMechanics,
qualificata SAP Business All in One

Ambito di Progetto: Amministrazione e
Finanza, Controllo di Gestione, Acquisti e
Magazzino fisico, Vendite e Spedizioni,
Produzione

Sfide e opportunita

e in 50 anni di attivita Sandrigarden ha
sempre puntato al miglioramento
continuo. Grazie al dinamismo,
allinventiva, alle capacita dei suoi
manager, e al suo organico tecnico
commerciale, ha saputo innovare i
propri prodotti anticipando le esigenze
del mercato

e  (Oggi la complessita raggiunta richiede
di essere supportata con strumenti
informatici piu idonei, cosi a garantire
'omogeneita e la condivisione dei dati
e la possibilita di disporre delle
informazioni operative e di business
con maggior velocita

Obiettivi

e In generale, migliorare la qualita delle
informazioni lungo tutta la catena
logistica, ottimizzando il flusso delle
informazioni e  acquisendo una
tracciabilita completa del prodotto in
tutte le fasi di fabbricazione
In ambito amministrativo e controllo di
gestione: garantire integrazione con i
processi operativi logistici e produttivi al
fine di disporre di informazioni in tempo
reale per il supporto alle decisioni e per
adempiere allo normative fiscali

e In ambito commerciale: migliorare
lintegrazione con la produzione per
contenere il lead time di consegna

e In ambito approvvigionamenti e
produzione: incrementare la capacita di
pianificazione e di conseguenza di
gestione degli stock

Perché SAP Business All in One

e Una soluzione completa, scalabile e
realizzata su Best Practice di Settore e
gualificata da SAP

e Una soluzione ampliabile nel tempo e
facilmente replicabile in altre Societa
del Gruppo

e Tempi e costi certi di implementazione

Perché SIDI

e Partner SAP dal 1997, con competenze
nel settore meccanico

e Numeroso referenze nel settore e, in
particolare, per la piccola e media
impresa



http://www.sandrigarden.com/

L’approccio SAP Fast Start

SIDI propone a Sandrigarden I'approccio
Fast Start perché €& garanzia di una
soluzione che tiene sempre il passo con
la crescita aziendale, perché ha il cuore
degli ERP delle grandi aziende e la
possibilita di attivare nuovi moduli e
funzionalita in ogni momento.

e Costo totale di proprieta (TCO)
ridotto - Costi operativi, di
installazione e delle licenze contenuti
grazie al software preconfigurato e
pre-testato

e Implementazione rapida - un singolo
interlocutore  per l'acquisto di
hardware, software e progetto, tempi
ridotti di implementazione grazie alla
soluzione gia pre-configurata

e Investimento sicuro e certo -
Iniziando da cid0 che realmente
serve, scalando e adattando Ila
soluzione in base al variare delle
esigenze.

Punti chiave dell’implementazione

e Fornitura completa di Hardware,
licenze e progetto

e Configurazione della  soluzione
Sandrigarden partendo dal modello
di riferimento  (Best Practice di
settore) e integrazione  con
specifiche esigenze:
- Gestione magazzino fisico in RF
- Gestione della cessione del credito

tramite factoring

- Controllo Qualita
- Formazione tecnica

e Costo “chiavi in mano” e durata del
progetto di 4 mesi effettivi in un arco
temporale di 7 mesi che tiene conto
della stagionalita degli impegni di
una struttura molto snella.

Benefici per il Business

e Incremento nel valore aggiunto dei
prodotti grazie a un’attenta
programmazione e ottimizzazione dei
flussi di prodotto

e  Miglior servizio al cliente (tempi di
consegna)

e Maggior visibilita al management
sull’andamento del business e velocita
di supporto alle decisioni

www_sap.com/ialy/contactsap

SILDI

Il valore dell €voluzione
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